
株式会社上浮穴産業 
 
課題 
他社分譲地ではしていない一風変わったサービスを行い、同業他社との
差別化を図りたい。そのサービスや販売方法を協議していただきたい。 
 
背景 
現在宅地分譲を行う不動産業者は非常に多く、各不動産業者により販売方法、サ
ービスは多少異なるがお客様（買主）からすると分譲地であればどこもあまり大
差ない考えと思われる。 
実際土地なのでどこが造成し、どのような販売してもあまり変わらないと思う
のが普通である。 
 
他社分譲地でしかしていないサービス？を行い、同業他社との差別化を図りた
い。 
そのサービスや販売方法を協議していただきたい。 
費用は掛かってもいいので何か面白い案があれば協議してほしい。 
成約者特典やイベントのようなものでも可能。 
 
※分譲地の詳細は別紙物件資料参照。 
 
弊社の強み 
・創業 40年の実績と経験があるので下記のようなことができる。 
・分譲地の許可認可や造成工事は迅速で安心な工事ができる。 
・自社物件数は県内トップクラス。それでもお客様の希望している土地がない場
合は別で仲介物件を探せます。 
・分譲地造成工事前に近隣の方からの聞き込みも含め、物件をしっかり調査し、
お客様に伝えます。 
 
※弊社では月平均約 7～8 区画、年間で約 80～90 区画の自社分譲地販売をし
ています。 
 
斬新でいいので一風変わったものの提案を期待しています。 
※たとえば弊社分譲地を購入してくれたお客様に年間 1組、ハワイ旅行プレゼ
ントをしてみる！とか、弊社分譲地の道路の色を黄色にしてみるなど！ 










